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PROGRAMA
Descripcion de la actividad

El planteamiento de la actividad es el de un TALLER PRACTICO que permita a los / 09.30h-09.45h Recepcion \
asistentes, no solo, adquirir de primera mano un conocimiento preciso sobre el merca-

do sudafricano desde la perspectiva social, politica y econdmica, sino, sobre todo, 09.45h-10.00h Sesion Inaugural

acercarse, en un primer nivel, a la praxis empresarial en el mismo, adquiriendo los - D. Javier Aguilera

conocimientos minimos para contar con los elementos basicos objetivos para decidir Instituto Galego para la Promocion Economica (IGAPE)

considerar o no, en primera instancia, Sudafrica como potencial mercado en el marco Director General

de su estrategia de internacionalizacion.
10.00-10.45h Sudafrica y la Southern African Development Community

(SADC) como nuevo mercado estratégico.

o - D. Miguel A. Orjales
Objetivos Almand & Tucci Espafia

o | . , . _ . Consejero Delegado
Facilitar a los asistentes un conocimiento preciso de la realidad econdémica, social y

politica del mercado sudafricano. 10.45h-11.30h Aspectos empresariales del mercado sudafricano

- D. Luis Granda

Ofrecer a los asistentes un primer acercamiento a la praxis empresarial en el mercado Almand & Tucci Espaia

sudafricano de manera que puedan realizar sus primera consideraciones sobre la

e . e ; Asociado
conveniencia o no de considerar Sudafrica como potencial mercado para el desarrollo
de sus actividades. 11.30h-12.00h Coffe-Break
12.00h-12.45h La experiencia de la empresa espaiiola en Sudafrica
- D. Ignacio Orbe
Asociacion Nacional de Fabricantes de Bienes de Equipo (SERCOBE)
Empresas que contando con presencia internacional o estando inmersas en un proce- Director General para Africa
so de internacionalizacién tienen interés por conocer el potencial del mercado sudafri-
cano. 12.45h-13.15h Apoyos a la Internacionalizacion en Galicia. Poyecto ECICII:
Observatorio Internacional y grupos de exportacion
Empresas que, sin haber considerado iniciar proceso de internacionalizacién alguno, - D. Alfredo Castro
consideran que cuentan, o contaran a medio plazo, con productos y/o servicios que Instituto Galego para la Promocién Economica (IGAPE)
aportarian valor afiadido en mercados internacionales y serian lo suficientemente com- Director Galicia@world.

petitivos como para considerar en un futuro entrar en mercados distintos del nacional.

13.15h-13.30h Apoyos y servicios del ICEX

Profesionales del comercio exterior. - D? Isabel Fernandez Vizoso

Jefe Sector ICEX en Galicia

Empresas, empresarios y profesionales, en general, interesados por conocer la reali-

dad y posibilidades del mercado sudafricano. 13.30h-14.00h Coloquio/Turno de preguntas

- Panel de ponentes

Esta Jornada esta impulsada por IGAPE como Jefe de Fila del Proyecto ECICII -

Programa POCTEP financiado con fondos FEDER de la UE. 14.00h-14.15h Clausura de la jornada

- Excma. Sra. D2. Fikile Mugabane
Embajadora de Sudafrica en Espana

\ J




